
INSTITUCIONAL
A AGX faz tudo para vocês



01

Seus usuários vendedores serão atendidos pela ferramenta com nosso suporte;02

Você não terá que montar estrutura, veja o que a AGX fará por você;

Call center: Disponibilizaremos uma central de atendimento telefônico para suporte 
ao seu BackOffice; 

03

04
Treinamento da ferramenta e do produto para sua equipe ficar sempre atualizada 
com tudo que nossa plataforma oferece;

05 Help Desk.
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TREINAMENTO 100% AGX
No uso da plataformas e funcionalidades a qualquer 

hora por  Atendimento pessoal e meio vídeos 
autoexplicativos e materiais.

SUPORTE A VENDA 100% da AGX 
Com equipe qualificada esclarecendo dúvidas do 

produto, uso do sistema e operação.

HELP DESK De USO 100% AGX 
Disponível por meio de chat para duvidas e manuseio 

do dinâmico do sistema,

SUPER LINK 
Link de pagina que contém o catálogo de produtos, 

uma LP automática para cada vendedor.

ACOMPANHAMENTO DE PROPOSTAS
Em tempo real o engajamento e analitcs com os status 
da evolução das propostas e em que fase o cliente se 

encontra.

INSERÇÃO DE NOVOS PRODUTOS
No catalogo de vendas digitais de forma UX, com 
valores, comissões, games, vídeos de treinos, etc...

CONTROLE DE LINKS
Acompanha o responsável por cada link e originação 

com métricas de clicks, acessos e conversão.  

INFLUENCIADORES CONECTADOS 
Customizada e por meio de links 

exclusivos/campanhas para vitalização de  ofertas de 
produtos digitais e rápida propagação. 

COMISSÃO POR NÍVEL
Distribuídas em níveis de acesso e tabulações por 

cada produto.

AGÊNCIAS DIGITAIS
Crie Agências Digitais, Encarteire seus Clientes, atribua  
o Gestor, defina métricas de trabalho e métas e veja o 

resultado tudo 100% digital. 

INSERÇÃO IA
Tenha em mãos um link e acesso logado para inserção 

de propostas por seus Back Office ou vendedores... 
Muito mais simples e rápido

RH 400 E API
Integração da Auto Contratação tanto via Login, Senha 

ou credenciais de API. Temos nosso sistema com 
inserção de logins senhas ilimitados...

GAMEFICAÇÃO
Definição de níveis de comissionamento dentro do 

mesmo produto. Definição de prêmio e metas.

ADM SENHAS
Inserção e gerenciamento de senhas (RH400 ou API)

Pelo usuário máster. 

AUTO CONTRATAÇÃO
Você e seus clientes podem comprar ou representar.... 

qualquer produto, 100% digital e UX.

ENGAJAMENTO
Comportamento do produto e usuários através da 

analise dos links e cliques.

LEADS
Qualquer tipo de acesso ao seu link gera leads que 

são acompanhados por uma HASH (código  para 
rastreamento) da origem e canal de captura.

ANALYTICS
Integração através de pixels para campanhas em 

canais digitais.
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1. Acesso a plataforma, com definição de subdomínio: AGX afiliados.**.com.br ou Banco afiliados.**.agxsoftware.com;

2.  Customização e personalização da plataforma e de imagens, usando ou não a marca do banco;

3.  Níveis de acesso: Master, Corporação, Lojas Digitais e Vendedores;

4. Inserção de qualquer produto (ex. FGTS), para o usuário somente selecionar;

5.  Configurações de comissionamento por nível e perfil, gameficação, tudo de acordo com as diretrizes do banco;

6.  Analytics: integração das jornadas;

7. CRM completo: lead, propostas pendentes, aprovadas e reprovadas. Captura de dados com visão de onde o 

cliente parou;

8. Acesso ilimitado de usuários;

9.  Campanhas, artes e desenvolvimento; 

10.  Auto contratação: landing page personalizada com atualização automática na esteira de produção;

11.  Convites por links para cadastro de lojas;

12. Convite de vendedores (MGM member-get-member)

13.  Suporte | Help Desk: canal de comunicação de fácil acesso caso o usuário necessite de ajuda a plataforma ou ao 

produto;

14.  Backoffice: acompanhamento das propostas para efetivação da contratação;
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1. Envio do manual de identidade da marca, logos e paletas de cores;

2. Aprovação das artes e qualquer material de publicação ou de inserção na plataforma e na Auto 

Contratação;  

3. Diretrizes e definições de estrutura: comissionamento, acessos, fluxo de comunicação e qualquer outra 

conduta necessária a manter a identidade e régua de comunicação do Banco.
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Analise de Seguidores

Números de Alcance

Engajamento das Publicações

Interações no Perfil

Ramo de Atuação

Segmentação do Publico

CURADORIA CONTROLE DOS LINKS

Diferentes Links para Campanhas

Hash de Identificação

Analytics de Cliques e Conversões

Propostas Aprovadas, Pendentes e Recusadas

Comparativo de Desempenhos

Gestão e Bloqueio de Links



01

Critérios de aprovação ou recusa automático de acordo com a pontuação.02

Pontuação de 0 a 1.000.

Análise de risco de crédito mais adequada. 03

02
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01
As partes concordam que esta proposta tem caráter 

confidencial e obrigam-se por si, qualquer parceiro ou 
colaborador a manterem absoluto sigilo sobre 

qualquer negociação e conteúdo presente neste 
instrumento.

02
Tratativas de formalização, assinatura do NDA bilateral 

e do contrato.

03
Criação do cronograma de entregas, integração de 

equipe e fluxo do projeto bem como necessidades de 
integração de jornada, caso houver, além das regras 

de vendas estipulados pelo banco.

04
Desenvolvemos toda a arquitetura do projeto, desde o 

Front-End até o Back-End. 

05
Informações e documentação sobre a identidade 
visual para criação nível Master e posteriormente 

configurações de imagens, cores e demais itens que 
serão desenvolvidos pela AGX e aprovados pelo 

banco.

06
Integração de API para auto contratação e 
personalização da landing page conforme 

necessidades do banco.

07
Todos os testes são realizados em  ambiente de 

homologação.

08
Alinhamento e devolutiva do ambiente de teste e 

ajustes caso necessários.

09
Treinamento da plataforma, pela equipe designada a 

monitorar a plataforma.
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Proposta gerada em Modalidade Banco de Dados e Fee de resultado sobre as Vendas efetivada e pagas ao tomador.
Nesta considera-se que a CONTRATADA estará em pleno atendimento a CONTRATANTE para o êxito da comercialização, 
envolvida 100% no resultado e disponibilizando equipe, Sistema, TI, Integração Treinamento e Atendimento.
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